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Ciel’ Iekcie V tejto [ekcii by sa mali Ziaci prostrednictvom vlastnych skisenosti presvedcit

o tom, ze:

- dobrovolna vymena zvysuje uspokojenie ludi, a tym rastie i bohatstvo
jednotlivcov a spolocnosti,

« Specializacia moze prebiehat na zaklade absolttnych alebo komparativnych
vyhod,

« komparativna vyhoda umoznuje aj tym, ktori v nicom nevynikaju,
aby sa Specializovali a dokazali vyhodne obchodovat,

+ hoci ekonémovia trpezlivo vysvetluju prinosy slobodného obchodu,
politici ¢asto obhajuju a hlavne uplatriuju protekcionizmus.

Hlavné + bohatstvo
. - absolutna vyhoda
pojmy - komparativna vyhoda

+ slobodny (volny) obchod
« ochranarstvo (protekcionizmus)

e

Hlavné Bohatstvo nie je merané mnozstvom vyrobkov, ale uspokojenim z nich.
Na dobrovolnej vymene ziskavaju vzdy kupujuci aj preddvajuci - obaja st po vymene
koncepty (obchode) bohatsi, obaja s na tom lepsie, ako pred vymenou.

Vymena umozniuje vyrobcom, aby sa Specializovali, a tym zvysuje ich produk¢né
schopnosti bez toho, aby museli zvysit vstupy vyrobnych faktorov (praca, poda,
kapital).

Specializdcia méze byt zalozena na absolutnej, ale aj na komparativnej vyhode.
Absolutna vyhoda znamend, Ze je krajina v niecom lepsia ako iné krajiny.
Komparativnu vyhodu ma krajina (¢lovek) v tej ¢innosti, v ktorej je relativne lepsia,
ako v inych cinnostiach.

Specializacia na zéklade komparativnej vyhody méze presunut vyrobu niektorych
statkov do produkénych podmienok, ktoré su horsie v absolitnom porovnani.
Napriek tomu sa zvysi ich produkcia, pretoze vdaka Specializacii su vyrobné faktory
vyuzivané efektivnejsie.

Slobodny medzinarodny obchod umoziuje medzinarodnu Specializaciu a prinasa
prospech vsetkym krajinam, ktoré sa ho zucastriuju. Naopak, ochrandrstvo
(protekcionizmus) poskodzuje najviac krajiny, ktoré tuto politiku uskutocnuju
a samé sa vzddavaju vyhod, ktoré prindasa medzinarodna delba prace.
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1. hodina: Hra,,Preco ludia obchoduju”

Strucny
popis lekcie

2. hodina: Specializacia a vymena na zaklade absolutnych vyhod

Prvych 5 minat: zhrnutie poznatkov z minulej hodiny
dalsich 35 minut: hra,Obchod a Specializicia” - 1. ¢ast
poslednych 5 mindt: zaver a zadanie domacej ulohy
Prvych 5 minut: kontrola domacej tlohy
dalsich 25 minut: hra,Obchod a Specializicia” - 2. ¢ast
dalsich 10 minat: slobodny obchod a ochranarstvo
poslednych 5 mindt: zadanie domacej ulohy
Potrebné 1. hodina: Hra,,Preco ludia obchoduju”

. velky pocet malych l[ahko zamenitelnych predmetov - ¢okoladové tycinky,
balené cukriky, Zuvacky, lizatkd, orechy, jablka, ceruzy, pohladnice, zalozky
do knihy... (mdzete poziadat Ziakov, aby doniesli zdomu veci, ktoré uz nechcy;
predmety potom mozete zamenit medzi triedami, dosiahnete vyssi zaujem
ziakov a hra pre nich bude napinavejsia)

« pre kazdého Ziaka pripravte papierovy (nepriehladné) sacok a vlozte do neho
predmety tak, aby ziaci boli motivovani navzajom obchodovat (napr. sa¢ok
s prevahou orechov, sacok s jednym druhom sladkosti, sa¢ok s hrackami, atd’)

 vytvorte skupiny sackov (asi po 5 kusoch) a oznacte kazdu skupinu rovnakym

pomaocky

farebnym symbolom (krizik, koliesko, stvorec...)

2. hodina: Specializacia a vymena na zaklade absolutnych vyhod

« 1 sada kariet oznacujucich farmara (napr. cast harku zeleného papiera)

« 1 sada kariet oznacujucich krajcira (napr. cervené)

1 sada kariet oznacujucich stavitela (napr. modré)

« $pendliky pre upevnenie kariet pre lahku identifikaciu profesie

« zdznam o obchodovani (vratane pokynov) — 1 pre kazdého Ziaka

(vzor zdznamu o obchodovani na oxeroxovanie je priloZzeny na konci tejto lekcie)

3. hodina: Specializacia a vymena na zaklade komparativnych vyhod
esej ,Peticia vyrobcov sviecok” prilozena na konci lekcie

Uvod do problematiky pre uéitelov

Na pochopenie faktu, Ze dobrovolnd vymena
obohacuje obidve na nej zdc¢astnené strany, je ur¢ena
hra ,Preco ludia obchoduju” Tuto hru mozete pouzit
hned'na zaciatku lekcie, bez akéhokolvek predbezného
vysvetlovania. Nezabudnite zdoraznit, Ze vsetko, ¢o
Ziaci v sackoch ndjdu, je ich majetkom, s ktorym maju
nakladat podla vlastného uvazenia. M6zu sa zicastnit
vymeny, ale nemusia. Vlastnicke prava budud ale
re$pektované a ucitel na ne bude dohliadat — nesmie
sa kradnut, nicit cudzi majetok, nasilim niekoho nutit
k vymene. Na zaver v diskusii je dobré sa Ziakov opytat,
¢o by sa stalo, keby tieto pravidla v priebehu hry
nedodrziavali.

Na vysvetlenie absolutnej a komparativnej vyhody je
ur¢end hra ,Obchod a 3pecializcia” Potrebujete na
nu dve vyucovacie hodiny. Vysvetlovat princip oboch
vyhod na jednej hodine totiZ nie je vhodné, pre Ziakov
je tazké udrzat pozornost. Podstata komparativnej

vyhody je velmi zlozitd na pochopenie, Ziaci potrebuju
rozdielny ¢as pre riesenie Uloh. Vhodnym postupom je
zadat ziakom domacu ulohu a v 3kole potom urobit
spolo¢ny zaver.

Prednosti volného obchodu mozZete zdoraznit
prostrednictvom réznych prikladov z minulosti
(napriklad Cina a Hongkong - kym Hongkong uz
desatroc¢ia patri medzi najrozvinutejsie ekonomiky
sveta, Cina zaziva silny hospodarsky rast az v dne$nych
dnioch, ked dokézala zaviest niekolko liberaliza¢nych
opatreni). MnoZzstvo aktudlnych tém je mozné ndjst
v dennej tlaci a vyuzit ich pri diskusii.

KedZe je ucivo velmi rozsiahle a zloZitejSie na
pochopenie, v idedlnom pripade je vhodné rozdelit ho
do troch hodin.
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Podrobny popis hodiny

Hra, Preco ludia ObChOdujl'I” 6. Tretie kolo hry: Vyzvite Ziakov, aby si — ak chcu
- zacali navzdjom vymienat predmety, avsak

len v rdmci oznacenych farebnych symbolov na
svojom sacku (Ziaci s krizikom mozu obchodovat
len v rdmci svojej skupiny, atd). Je na Ziakoch,
akymi dobrymi obchodnikmi su, ¢i sa na vymene
dohodnd, alebo nie. Zdéraznite pravidld, ktoré je
treba dodrziavat pri vymene (reSpektovat vlastnicke
prava, dodrziavat zmluvy, volny pristup na trhy). Po
ukonceni vymeny sa ich opat spytajte, aki spokojni
su teraz, a vysledky sumarizujte na tabulu.
(spokojnost sa pravdepodobne zvysi)

7. Stvrté kolo hry: Dovolte Ziakom, aby obchodovali
bez akéhokolvek obmedzenia, a po ukonceni
obchodovania sa ich znova spytajte na ich
spokojnost.

(spokojnost triedy spravidla opdit vzrastie)

8. Rozoberte so ziakmi vysledky simulacie
obchodovania. Pytajte sa ich na nasledujuce
otazky:

a) Kolki z vas obchodovali?

b) S akymi predmetmi ste obchodovali?

¢) Ktoré predmety boli najoblubenejsie a ktoré boli
najmenej oblubené? (uzito¢nost a vzacnost)

Preco ste obchodovali?

Zvysila sa vasa spokojnost, prec¢o?

f) Potvrdili ste ciele, ktoré sme hrou sledovali?
g) Podobala sa simulacia obchodovaniu
v,skuto¢nom svete”?

9. Na zdaver zopakujte zakladny princip, ktory Ziaci
mali prostrednictvom hry pochopit: volny obchod

Ciel' hry: Dokdazat, ze dobrovolnd vymena zvysuje
uspokojenie tych, ktori sa jej za¢astnuju. Cim menej
obmedzujeme obchodovanie a ¢im vacsiu slobodu
maju ludia pri obchodovani, tym je vacSia nadej,
ze uspokoja svoje potreby spésobom, ktory im
individudlne najlepsie vyhovuje.

Pri vymene je potrebné dodrziavat urcité pravidla:
respektovat vlastnicke prava, dodrziavat zmluvy, zaistit
volny vstup na trhy.

1. Napiste na tabulu otazku: ,Pre¢o ludia
obchoduju?” Priebezne zapisujte pravdepodobné
odpovede Ziakov: chcu uspokojit svoje potreby,
ziskat, ¢o im chyba, zarobit, chcy nejaki zmenu,
chcu zazit srandu, atd.

2. Povedzte ziakom, zZe si skusite overit ich
tvrdenia.

3. Rozdelte ziakom nahodne papierové sacky
s predmetmi a vyzvite ich, aby dodrziavali vase
pokyny. Obsah sackov je ich majetkom, ktory si
mozu navzadjom vymienat.

4. Prvé kolo hry: Kazdy Ziak si moze pozriet obsah
svojho sacku, nesmie vsak ukazovat predmety,
ktoré v iom m3, svojim susedom. Spytajte sa ziakov,
ako su spokojni (nech ohodnotia svoju spokojnost
zndmkou 1 az 5, pricom 1 - velmi malo, 5 - Uplne).
Vysledky odpovedi vietkych Ziakov zapiste na
tabulu nasledovne:

Narv).r. . — — pomaha zvysovat spokojnost kazdého jednotlivca.
5 Ziakov je spokojnych velmi malo 5x1=5 Ak sa dvaja jednotlivci dohodni na dobrovolnej
6 Ziakov hodnoti spokojnost na 2 6x2=12 vymene, obaja ziskavaju, pretoze kazdy z nich
7 3iakov hodnoti spokoinost na 3 7%x3 =21 ziskava predmet, ktory si subjektivne ceni viac ako

ZI V' |'p, ) X predmet, ktorého sa vzdava. Obchod tak pomaha
8 ziakov je spokojnych na 4 8x4=32 zvysovat bohatstvo a blahobyt spolo¢nosti.
4 Ziaci su uplne spokojni 4x5=20
Celkova spokojnost skupiny (sucet) 20

5. Druhé kolo hry: Vyzvite Ziakov, aby kazdy vylozili
svoje predmety pred seba na lavicu a pozreli sa,
¢o maju ostatni. Mindtu - dve nechajte Ziakov
poprechadzat sa po triede, aby mohli naozaj
zistit, aké predmety ziskali vo svojich sackoch ich
spoluZziaci. Spytajte sa Ziakov, ako su s obsahom
svojho sacku spokojni teraz, a opat sumarizujte
vysledky na tabulu.

(spokojnost spravidla poklesne — pésobi zdvist)
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Hodina

Specializacia a vymena na zaklade
absolutnych vyhod

Hodinu za¢nite rozhovorom so ziakmi:

Ucitel: Skusme si zhrnut poznatky, ku ktorym sme

dospeli v zavere hry,Preco [udia obchoduju”.

1) bohatstvo nemeriame mnozstvom statkov,
ale uspokojenim z nich,

2) dobrovolna vymena obohacuje vsetkych jej
ucastnikov,

3) ¢im vacsi trh, tym vacsia moznost zvysit
uspokojenie,

4) je treba dodrziavat pravidla - reSpektovat
sukromné vlastnictvo a slobodné
rozhodnutie jednotlivca.

Ucitel: Vyborne. Dnes si dokidzeme, Ze vymena
dokdze zvacsit mnozstvo statkov bez toho,
aby sme museli pouzit viac vyrobnych faktorov
(prace, kapitalu, prirodnych zdrojov). Zahrajme
si dalsiu hru.

Ziaci:

Hra, Obchod a Specializacia”

Ciel'hry: Dokazat, Ze vymena zvacsuje nase bohatstvo,
dokonca i bez zvy3enia vyroby. Jej vyznam je i v tom,
Ze umoznuje zvysenie vyroby tym, Ze umoznuje
vyrobcom, aby sa Specializovali. Objasnit pojmy
»absolutna vyhoda” a, komparativna vyhoda”

Postup:

1. Povedzte Ziakom, aby sa rozdelili na tri rovnako
velké skupiny. Prva skupina budu farmari a budu
vyrabat potraviny, druha skupina budu krajciri
a budu vyrabat odevy, tretia skupina budu stavbari
a budu budovat stavby. Kazdy zo Studentov je
ale zaroven aj spotrebitelom a pre svoj Zivot
potrebujete potraviny, odevy, aj stavby.

2. Kazdy Ziak ma moznost vyrabat vsetky tri produkty,
ale jeho produktivita pri vyrobe kazdého z nich
bude nizka - vyrobi 100 jednotiek potravin, 100
jednotiek odevov a 100 jednotiek stavieb. To mu
sice umozni prezit, ale jeho bohatstvo sa nezvysi.
Ak sa vsak bude 3pecializovat na ,svoj” produkt
(napriklad farmar na potraviny), je schopny vyrobit
600 jednotiek tohto produktu.

3. Na prezitie v kazdom kole kazdy Ziak potrebuje
100 jednotiek potravin, 100 jednotiek odevov
a 100 jednotiek stavieb. Ak chce teda zvacsit svoje
bohatstvo, musi obchodovat s ostatnymi. Ak bude na
trhu Uspesny, jeho bohatstvo sa zvacsi, ak neuspeje
a nezaisti si potrebné produkty, vypadava z hry.

4. Zahrajte si so ziakmi niekolko kél, do kazdého kola

nastupuju s rovnakymi podmienkami a v kazdom
kole si vypocitaju svoj zisk.
Napriklad, Peter je farmdr, rozhodol sa $pecializovat,
vyrobil 600 jednotiek potravin. Aby uspokojil svoje
potreby, vymenil s Evou 100 jednotiek potravin za 100
jednotiek odevov, s Karolom vymenil 150 jednotiek
potravin za 100 jednotiek stavieb. Na konci kola ma
uspokojené svoje potreby (100 jednotiek kazdého
produktu) a naviac mu ostalo 250 jednotiek.

5. Na konci hry urobte so Ziakmi moderovanu
diskusiu:

a) Co sa stane, ak sa nikto nebude chciet
Specializovat?
(vlastne ni¢, vsetci preziju, ale nikto nezbohatne)

b) Je dolezité dosiahnut viac, ako je potrebné len
k samotnému prezitiu?
(dno — nase potreby st predsa neobmedzené)

¢) Chcu to vsetci?
(nie - niektori Ziaci sa rozhodli nespecializovat;
mozno preto, Ze sa chceli vyhnut zdvislosti na
druhych)

d) Su vsetci rovnako bohati?
(nie — uspech na trhu zdvisi od mnoZzstva réznych
faktorov)

e) Maju v skuto¢nosti vsetci rovnaké podmienky
pri vyrobe produktov?
(nie)

V nasej hre ste sa ndhodne rozdelili na tri skupiny

vyrobcov. V redlnom Zivote sa asi budete Specializovat

podla toho, v com ste lepsi ako vasi kamarati

- ekonomicky povedané, podla toho, v ¢com mate pred

ostatnymi absolutnu vyhodu.

f) Od ¢oho zavisi to, ze ste napriklad najlepsim

pisdrom na pocitaci na vasej skole?
(moZe to byt talentom, vélou - kolko hodin denne cvicite,
vasimi ambiciami - chcete byt svetovym majstrom
v pisani na stroji), zdvisi to aj od toho, ¢i mdte stroj a mdte
moznost cvicit, ako je kvalitny stroj, ¢i mdte podmienky
v rodine — nemdte iné povinnosti, atd.)

g) Vidite, Ze faktorov ovplyvnujucich $pecializiciu je vela.
Co ma este vplyv na 3pecializaciu firiem a krajiny?
(vybavenost vyrobnymi faktormi a prirodnymi
podmienkami)

Ucitel*: Zistili sme, ¢o znamend pojem absolltna
vyhoda. Na domdcu ulohu skuste napisat tri
¢innosti, v ktorych ste podla vasho nazoru lepsi,
ako vas sused v lavici a tri ¢innosti, v ktorych je
vas sused lepsi, ako vy. Na zaciatku nasledujucej
hodiny si svoje ndzory porovnate.
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Podrobny popis hodiny

Specializacia a vymena na zaklade
komparativnych vyhod

Hodinu za¢nite rozhovorom so ziakmi.
Ucitel: Predpokladédm, ze ste vietci splnili domacu

Ziaci:

Ucitel:

Ziaci:

Ucitel:

ulohu. Teraz si porovnajte medzi sebou vo
dvojici vase nazory. Kolki z vas dosiahli upInu
zhodu? (spravidla niekolko dvojic)

Preco si myslite, ze sa vdm to podarilo?
Pozname sa dlho a velmi dobre. Riesili sme
ulohu spolocne. Vyuzivame absolutne vyhody
podla moznosti uz diho...

Kolko dvojic sa nezhodlo ani v jednej ¢innosti?
(taktiez spravidla niekolko dvojic) Preco
si myslite, Ze ste sa nezhodli ani v jednej
¢innosti?

Nesedime ¢asto spolu, nedostato¢ne sa
pozndme, navzajom sa o seba nezaujimame, sme
individualisti, odpisovanie je predsa zakazané...
Mate pravdu, nie ste Casto vedeni k timovej
praci. V redlnom Zivote ale budete casto
sucastou timu a tam budete urcite vyuzivat
Specializaciu, delbu prace a kooperaciu, pretoze
viete, ze vam to pomdze zvysit produktivitu
prace a uspokojenie z dosiahnutych vysledkov.
Dnes si ukazeme, Ze S3pecializdcia moze
prebiehat i na zaklade komparativnych vyhod.
Podme si zasa zahrat hru — pokracovanie hry,
ktord sme hrali minult hodinu:

Pokracovanie hry, Obchod a Specializacia”
z predchadzajucej hodiny

1.

Otvorte hru vyrokom: Zistili sme, Ze vymena

zvdcsuje bohatstvo a Ze je dobré sa Specializovat na to,

na ¢o mdme najlepsie predpoklady. Ale Co, ak je niekto

vo vsetkom lepsi, ako ja? Md potom Specializdcia

avymena vobec zmysel pre mna alebo pre neho?

Pokracujme vo vysvetlovani podla hry, ktord sme

hrali na minulej hodine. Teraz sa rozdelte na dve

rovnaké skupiny. Jedna skupina bude predstavovat

kvalifikovanych robotnikov, druhd skupina nekva-

lifikovanych robotnikov.

Kvalifikovani robotnici mézu v jednom kole vyrobit

jednu z tychto troch kombinacii vyrobkov:

+  bud'400 jednotiek potravin,

- alebo 400 jednotiek stavieb,

« alebo 100 jednotiek potravin a 300 jednotiek
stavieb.

(pocas vykladu piste zadania a vypocty na tabulu)

Medzinarodny obchod

9.

Nekvalifikovani robotnici mézu v jednom kole

vyrobit jednu z tychto kombindcii vyrobkov:

+ bud'300 jednotiek potravin,

« alebo 100 jednotiek stavieb,

- alebo 75 jednotiek potravin a 75 jednotiek
stavieb.

. Vidite, Ze kvalifikovani robotnici maju absolutnu

vyhodu vo vyrobe potravin aj vo vyrobe stavieb.
Myslite si, ze budu teda kvalifikovani robotnici
vébec ochotni obchodovat s nekvalifikovanymi?
Mal by takyto obchod zmysel pre obe strany?
Skusme sa pozriet na tretiu moznost. Dajme tomu,
ze v kazdej skupine je 10 Studentov (upravte podla
skutocnosti). Potom kvalifikovani robotnici vyrobia
10 x 100 = 1000 jednotiek potravin a zdroven
10 x 300 = 3000 jednotiek stavieb.

Nekvalifikovani robotnici zaroven vyrobia

10 x 75 = 750 jednotiek potravin a 10 x 75 = 750
jednotiek stavieb.

Celkom je teda vyrobenych 1000 + 750 = jednotiek
potravin a 3000 + 750 = 3750 jednotiek stavieb.
Spolu teda celd vasa spolo¢nost vyprodukovala
5500 jednotiek produktov.

. Teraz uskuto¢nime Specializaciu.

Vsetci kvalifikovani robotnici budu vyrdbat stavby.
To znamen4, Ze vyrobia 10 x 400 = 4000 jednotiek
stavieb.

Vsetci nekvalifikovani budu vyrdbat potraviny.
Vyrobia teda 10 x 300 = 3000 jednotiek potravin.
Celkovy produkt vo vasej spoloc¢nosti tak bude
4000 + 3000 = 7000 jednotiek, teda viac, ako pred
$pecializdciou. Bohatstvo vasej spolo¢nosti sa

zvysilo.
Keby vsetci kvalifikovani robotnici vyrabali
potraviny, vyrobilo by sa 10 x 400 = 4000

jednotiek potravin, a keby vsetci nekvalifikovani
robotnici  vyrdbali stavby, vyrobilo by sa
10 x 100 = 1000 jednotiek stavieb.

Celkova vyroba by bola 4000 + 1000 = 5000
jednotiek, teda najmensia z predoslych.

Vieme, Ze kvalifikovani robotnici maju absolutnu
vyhodu vo vyrobe potravin aj v stavbach, su teda
absolutne lepsi vo vsetkom, nez nekvalifikovani
robotnici.
Kvalifikovani

robotnici su ale relativne lepsi

v stavbach a nekvalifikovani vo vyrobe potravin.
Preco?

Aby kvalifikovani robotnici vyrobili 100 jednotiek
potravin, museli by sa vzdat 100 jednotiek stavieb
(porovnajte druhu a tretiu moznost z uvodného
zadaniay).
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Aby nekvalifikovani robotnici ziskali 75 jednotiek
potravin, museli by sa vzdat 25 jednotiek stavieb.
Naklady obetovanej prilezitosti jednej jednotky
stavby kvalifikovaného robotnika boli jedna
jednotka potravin, ale nekvalifikovaného robotnika
tri jednotky potravin. Kvalifikovany robotnik tak
ma komparativnu vyhodu pri vyrobe stavieb
a nekvalifikovany robotnik ma komparativnu
vyhodu pri vyrobe potravin.

(pre lepsiu predstavu je moZné nakreslit obrdzok
zndzoriujaci  hranicu  produkénych — moznosti
a ndklady obetovanej prileZitosti kvalifikovanych
a nekvalifikovanych robotnikov)

Dalej je zaujimavé, Ze 3pecializacia na zaklade
komparativnej vyhody vedie k zvySovaniu vyroby,
aj ked presuva vyrobu produktu do horsich
podmienok. Ukdzme si to na nasom priklade.
Predpokladajme, ze obe skupiny budu medzi sebou
menit tovary v pomere 100 jednotiek stavieb za 200
jednotiek potravin.

Pred $pecializaciou Po $pecializacii
Robotnici vyrobia a predaju vyrobia predaju
potravin | stavieb | potravin | stavieb | potravin | stavieb
Kvalifikovani 100 300 - 400 200 300
Nekvalifikovani | 75 75 300 - 100 100
Celkom 175 375 300 400 300 400

Vidime, Ze bolo vyrobenych viac potravin a viac stavieb,
ako pred Specializaciou.

Kvalifikovani robotnici mézu spotrebovat viac potravin,
ako pred 3pecializaciou a rovnaké mnozstvo stavieb.
Nekvalifikovani budi mat k dispozicii viac potravin aj
viac stavieb ako pred Specializaciou.

Obe skupiny vyuzili svoje vyrobné faktory efektivnejsie
a to zvacsilo ich vyrobnu kapacitu. Specializacia
a vymena teda zvacsuju produkcné schopnosti
samy o sebe, bez toho, aby sa musel zvySovat
kapital, praca alebo iné vyrobné faktory.
Specializdcia a vymena na zaklade komparativnych
vyhod sa uplatiuju i v medzindrodnom obchode,
a to na rovnakom principe ako vymena medzi
vasimi skupinami. Vidite, Ze Ziadna krajina, ani ta
najzaostalejsia, sa nemusi obavat, ze by bola vyradena
z medzinarodného obchodu len preto, ze nie je
v nicom absolutne lepsia. Vzdy sa najde sluzba alebo
tovar, pri ktorom ma komparativhu vyhodu, a ktory
budu vyspelé krajiny od nej rady dovazat.

V pripade, Ze je ekonomika otvorena medzinadrodnému
obchodu, méze vyuzivat vyhody medzinarodnej delby
prace. Tym, Ze je svetovy trh vacsi ako domaci, mézu
sa navzajom najst vyrobcovia, ktori maju velké rozdiely
v komparativnych vyhodach. Ale to vy uz vlastne viete
z hry,Preco [udia obchoduju”.

Ucitel* Dozvedeli sme sa, ¢o je komparativna vyhoda.
Mali ste problémy s pochopenim?

Bolo to dost tazké, museli sme sa velmi
sustredit.

Boli by ste schopni vysvetlit podstatu
komparativnej vyhody aj niekomu inému,
napriklad tym spoluziakom, ktori dnes chybali
v Skole?

Mozno. Bolo by to tazké...

Nebojte sa, pokusite sa vyriesit priklad za
domadcu ulohu a este sa k tejto téme vratime.
Teraz sa ale budeme venovat politickym
dosledkom tychto ekonomickych tedrii.
V zasade ide o politiku slobodného obchodu
a politiku ochranarsku alebo protekcionizmu.
Poculi ste uz tieto pojmy? Dokazete ich niekto
vysvetlit

Slobodny obchod znamend, Ze S3$tat do
obchodovania cez hranice nezasahuje...

Viete, ako moze zasahovat?

Napriklad pouzivat cla, tarify, kvoty, rézne
subvencie vyvozcom...

Ano, o tychto nastrojoch sa eSte dozvieme
viac na buducich hodinach. A ¢ znamena
protekcionizmus?

To, ze $tat prave pomocou tychto nastrojov
zasahuje do obchodovania cez hranice
krajiny...

My sme si prave vysvetlili, Ze dobrovolna
vymena zvacsuje bohatstvo. Myslite si, Ze to
vedia aj politici?

Vedia, ale v praxi podliehaju tlaku réznych
zaujmovych skupin.

Mézete uviest najCastejsie argumenty tych,
ktori poZzaduju ochranu vlastného trhu?
Obava z nezamestnanosti (napriklad odbory),
zastancovia  protekcionizmu  tvrdia, Ze
zahrani¢nakonkurenciavytlacinasich vyrobcov
z trhu a tym sa zvysi nezamestnanost.
Maju pravdu?

Maja...  (Ziaci uvadzaju rbzne
skrachovanych podnikov a prepustenych
zamestnancov). Nemajl... (Ziaci uvadzaju
priklady novovzniknutych podnikov, ktoré
hladali novych zamestnancov).

Obe skupiny maju pravdu.. Preo teda
prepusteni zamestnanci neprestipia do
novych podnikov?

PretoZe nemaju potrebnu kvalifikaciu, pretoze
by museli dochadzat, pripadne sa stahovat...
Zhriime tieto dovody - ludia sa brania
zmenam. Trh prace ma urcité Specifika, nie je
jednoduché rekvalifikovat sa, najma pre ludi
s nizkym vzdelanim, pre starsich [udi. Ale to
je zasa ind téma. S obhajobou protekcionizmu
sa stretdvame v minulosti (velmi pekne a vtipne
ju  kritizoval francizsky ekonom Fréderick
Bastiat v eseji Peticia vyrobcov sviecok, ktord
je priloZend na konci tejto lekcie, méZete ju dat
Studentom, aby si ju oxeroxovali a na domdcu
ulohu precitali - je velmi délezité, aby Ziaci nielen

Ziaci:

Ucitel’

Ziaci:
Udéitel’

Ziaci:
Udéitel’

Ziaci:

Ucitel’

Ziaci:

Ucitel’

Ziaci:

Ucitel’

Ziaci:

Ucitel’

Ziaci: priklady

Ucitel’

Ziaci:

Ucitel’
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Studovali tedriu, ale aj Citali ekonomické texty),
v sucasnosti a urcite sa s nimi stretnete aj
v buducnosti. Délezité je, Ze teraz uz viete, ako
mate vyvracat argumenty protekcionistov.
Ucitel’ Na zaver sa pozrite do poznamok pre
Studentov, kde najdete priklad o rodinach
Novakovcov a Poldkovcov, ktory sa pokusite za
domécu ulohu do buducej hodiny vyriesit.

RieSenie prikladu na nasledujticej hodine:

Ucitel* Pozrime sa na to, ako ste vyriesili svoju domacu
ulohu. Co by ste poradili rodindm Novakovcov
a Polakovcov?

Ziaci: Aby sa 3pecializovali. Aj ked Novéakovci maju
absolitnu vyhodu pri vyrobe pSenice aj
platna, mali by sa $pecializovat na zaklade
komparativnej vyhody. Novakovci by mali
pestovat psSenicu, aby vyrobili 2q psenice,
spotrebuju 16 h (o 2 hodiny menej, ako keby
vyrabali aj pSenicu, aj platno). Poldkovci by
mali vyrabat platno, na 2 metre spotrebuju
24 hodin (usetria 3 hodiny). Ak vymenia 1 g
psenice za 1 meter platna, budd na tom obe
rodiny lepsie (pomer pri vymene moze byt
aj iny — budu spolu komunikovat, mozno to
zlepsi ich susedské vztahy, ale taktiez mozno
zhorsi, ak sa nedohodnu). Pavol im ale urcite
vysvetli, Ze pre obchod je dolezité zabudnut
na zavist a uvedomit si, Ze prospech jedného
mo&ze znamenat aj prospech druhého.
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Bohatstvo nie je merané mnoZstvom tovarov a sluZieb,
ale uspokojenim z nich. Ide teda o subjektivnu veli¢inu.

Dobrovolha vymena zvysuje uspokojenie oboch [udi
(krajin), ktori do vymeny vstupuju.

Ak dvaja ludia (dve firmy, dve krajiny) uskutocnia
dobrovolny obchod (vymenu), znamend to, Ze kazdy
Z nich ziska viac, nez je prertho hodnota veci, ktorej sa
vzddva. Inak by totiz vymena pre nich nemala zmysel
a neuskutocnili by ju.

Dobrovolna vymena ziroven zvysuje produkéné
moznosti aj bez toho, aby sa zvysilo mnoZstvo vyrobnych
faktorov, pretoze umoziuje vyrobcom, aby sa
Specializovali.

Specializdcia a vymena mozu byt zaloZené na
absolutnych alebo na komparativnych vyhodach.

Absolutna vyhoda znamena, ze ¢lovek (firma, krajina)
je v nie¢com lepsi ako ini [udia (firmy, krajiny).

Komparativhu vyhodu ma clovek (firma, krajina)
v tych ¢innostiach, v ktorych je relativne lepsia, ako
v inych Cinnostiach.

Specializacia na zéklade komparativnych vyhod méze
presunut vyrobu niektorych statkov do produkénych
podmienok, ktoré su sice objektivne horsie, ako
podmienky v inych krajinach. Efektivnejsie vyuzivanie
vyrobnych faktorov vdaka Specializacii vsak napriek
tomu umoznuje dosiahnut vyssiu celkovu produkciu.

Priklad na porovnanie komparativnych vyhod:

Krajina A dokaze Krajina B dokaze
vypestovat vypestovat

+  bud'400 jednotiek +  bud'300 jednotiek
jabik, jabik,

 alebo 400 jednotiek | - alebo 100 jednotiek
p3enice, p3enice,

 alebo naraz 100 + alebonaraz75
jednotiek jablk jednotiek jabik
a 300 jednotiek a 75 jednotiek
p3enice. p3enice.

Krajina A je lepsia ako krajina B v oboch pripadoch -
aj v pestovani jabik aj v pestovani psenice (hovorime,
Ze ma v oboch pripadoch absoldtnu vyhodu).
Napriek tomu vsak Specializdcia umoznuje krajine B
vyuzit komparativnu vyhodu v pestovani jablk.

Ak by sa totiz obe krajiny snazili pestovat aj jablka,
aj psenicu, ich celkovéd produkcia by bola iba 175
jednotiek jablk a 375 jednotiek p$enice, celkovo 550
jednotiek produktov.

Ak sa véak krajina B $pecializuje len na pestovanie jabik
a krajina A len na pestovanie psenice, ziskaju spolu
300 jednotiek jabik a 400 jednotiek psenice, celkovo
700 jednotiek produktu. Bohatstvo oboch krajin
teda vzrastie bez toho, aby museli zvysit spotrebu
dostupnych zdrojov (vyrobnych faktorov).

Poznamky pre studentov

Specializdciu a vyuzitie komparativnych vyhod
umoznuje slobodny medzinarodny obchod. Podobne
ako slobodnd vymena, aj slobodny obchod prinasa
prospech vietkym krajinam, ktoré sa ho zu¢astriuju.

Ochranarstvo (protekcionizmus) naopak tieto
moznosti zuzuje. Krajiny uplatiiujuce protekcionisticku
politiku ochudobnuji samé seba, ked sa zriekaju
moznosti, ktoré im medzindrodna delba prace prindsa.

Ochranarske opatrenia:

viditelné - cld, kvoty

neviditelné - poziadavky kvality, normy,
certifikaty, licencie, vyvozné dotacie
a subvencie...

Priklad:

Novakovci a Poldkovci su susedia, ale vela sa spolu
nerozpravaju. Vlastne sa ani poriadne nepoznaju. Obe
rodiny pestuju psenicu a vyradbaju vldkno. Vieobecne
sa vie, ze Novakovci su vo vyrobe oboch vyrobkov
lepsi ako Polakovci. Na produkciu 1q obilia potrebuju
Novakovci 8 hodin, Poldkovci 15 hodin. Na vyrobu 1
metra platna potrebuju Novakovci 10 hodin, Polakovci
12 hodin.

Syn Novakovcov - Pavol, Student obchodnej akadémie,
pride raz s navrhom, aby sa obe rodiny Specializovali
a vymienali medzi sebou potrebné vyrobky. Rodicia
najskor odmietaju, tvrdia, Ze ich rodina je predsa lepsia
vo vietkom a vymena im nemdze priniest UZzitok.
Po Pavlovom vysvetleni viak suhlasia a rozhodnu sa
presvedcit Polakovcov o Pavlovom navrhu.

a) Co asi Pavol navrhuje svojim rodi¢om?

) Na aky produkt by sa mali Specializovat Novakovci
a na aky produkt Polakovci? Pre¢o?
Co ziskaju $pecializaciou Novakovci a ¢o Polakovci?
Myslite si, Ze by mali rodiny obchodovat?
Bude to mat vplyv aj na susedské vztahy?
Existuju nejaké doévody, ktoré by vylucovali
obchod?

ool
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Test

Zvolte spravnu odpoved:

1. Radka dosiahla v sttazi v strojopise 380 cistych
uderov, Peter 343 c¢istych uderov. Mézeme
povedat, Zze

Radka ma komparativnu vyhodu oproti Pavlovi.
Pavol ma komparativnu vyhodu oproti Radke.
Radka ma absolutnu vyhodu oproti Pavlovi.

Pavol ma absolutnu vyhodu oproti Radke.

onTo

=

Ak sa pravnik Martin Spravodlivy venuje priprave
pravnych listin, dokaze za hodinu zarobit 2000 korun.
Martin Spravodlivy je vSak vyborny aj v strojopise,
a ak sa venuje prepisovaniu listin, dokaZe za hodinu
prepisat 20 stran textu a zarobit tak 1000 korun.

Ak sa pravnikova sekretarka, Petra Sikovna, venuje
priprave pravnych listin, za hodinu zarobi iba 300
korun. Ani na stroji nepiSe Petra tak dobre ako Martin,
za hodinu dokaze prepisat len 15 stran textu a zarobit
tak 750 korun.

Martin Spravodlivy je tak v priprave pravnych
dokumentov, ale aj v strojopise lepsi ako jeho
sekretarka. Znamena to vsak, ze si ma vsetko robit sam,
alebo sa mu predsa len oplati rozdelit pracu medzi
seba a Petru? Ako to ma urobit? Odpovedajte podla
tohto zadania na nasledujuce otazky ¢islo 2 az 4.

2. Martin Spravodlivy ma oproti Petre Sikovnej

a) absolutnu vyhodu v strojopise a komparativnu
vyhodu v priprave pravnych listin.

b) absolutnu vyhodu v oboch ¢innostiach.

¢) komparativhu vyhodu v strojopise a absolutnu
vyhodu v priprave pravnych listin.

d) nevyhodu v strojopise.

3. Petra Sikovna

a) ma komparativnu vyhodu v strojopise, preto by sa
mu mala venovat.

b) ma komparativhu vyhodu v priprave pravnych
listin, preto by sa jej mala venovat.

¢) ma komparativnu vyhodu v strojopise, preto by sa
mala venovat priprave pravnych listin.

d) mad komparativnu vyhodu v priprave pravnych
listin, preto by sa mala venovat strojopisu.

4. Najvyhodnejsie by bolo

a) ak by si Martin robil vietko sém, mohol by tak
zarobit 2000 korun za hodinu pripravy pravnych
listin a 1000 korun za hodinu strojopisu.

b) akby si Martin robil vietko sam a Petre odovzdal iba
pracu nadcas.

c) ak by sa Martin aj Petra venovali rovnako strojopisu
a priprave pravnych listin, spolo¢ne by tak mohli
zarobit az 2025 koruin za hodinu.

d) ak by sa Petra venovala strojopisu a Martin priprave
pravnych listin, spolo¢ne by tak mohli zarobit
najviac — az 2750 korun za hodinu.

5. Ak Spojené Sstaty zobchoduju so Saudskou
arabiou pSenicu vymenou za ropu

a) Spojené Statny ziskavaju, Saudska ardbia straca.

b) obe krajiny ziskavaju.

¢) Saudska ardbia ziskava, Spojené staty stracaju.

d) obe krajiny stracaju.

6. Specializacia

a) umoziuje krajine sustredit sa na vyuZzivanie vyrob-
ného faktora, ktorého ma najviac, pouzivat ho vo
vacsej miere a takym sposobom ziskat vyssi profit.

b) umoznuje kazdej krajine alebo ¢loveku sustredit sa
produkovat viac bez vyuzivania vyrobnych faktorov
Vo vacsej miere.

¢) umoznuje kazdej krajine alebo cloveku vyuzivat
vsetky vyrobné faktory rovnomerne a takym
sposobom ziskat vyssi profit.

d) umoznuje kazdej krajine alebo ¢loveku sustredit sa
na c¢innost s najvyssimi relativnymi nakladmi.

7. Slobodny obchod

a) umoznuje dobrovolnd vymenu, ¢im zjednodusuje
vyuzivanie ciel a dovoznych kvét.

b) umoziuje vadsiu Specializdciu a dobrovolnu
vymenu, ¢im zvySuje bohatstvo bohatych krajin
a ludi na dkor chudobnych.

¢) umoznuje pouzivat viac ochrandrskych opatreni,
¢im sa chrania rozvijajuce odvetvia.

d) umozniuje vacsiu Specializdciu a dobrovolnu
vymenu, ¢im zvysuje bohatstvo ludi a krajin.

8. Protekcionisticka obchodna politika

a) prostrednictvom ciel, dovoznych kvét a podobnych
opatreni zjednodusuje slobodnu vymenu a obchod.

b) prostrednictvom ciel, dovoznych kvét a podobnych
opatreni stazuje slobodnu vymenu a obchod.

¢) umoznuje ziskavat viac bohatstva aj pre
najchudobnejsie krajiny a ludi.

d) je zalozend na vyuziti ciel a dovoznych kvét, ale
nikdy nie vyvoznych dotécii a subvencii.

Priklad
Krajina A a krajina B vyrabaju automobily a traktory.
Spotrebu ¢asu na jednotku produktu udava nasledujica
tabulka:

krajina A krajina B
automobil 1 den 3 dni
traktor 2dn 4 dni

Dokazete povedat, ktora krajina bude vyvazat
ktory vyrobok a preco? Vysvetlite!




Test

Spravne odpovede

1)c 2)b 3)a 4)d 5)b 6) b 7)d 8)b

Priklad 1: Krajina A sa Specializuje na vyrobu automobilov a bude ich vyvazat do krajiny B, krajina B sa
$pecializuje na vyrobu traktorov a bude ich vyvazat do krajiny A. Krajina B ma totiz komparativnu vyhodu
pri vyrobe traktorov (za vyrobu jedného traktora obetuje iba 1,33 automobilu, zatial ¢o krajina A by za
vyrobu jedného traktora musela obetovat az 2 automobily).
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Pokyny:
Ste kvalifikovanym (farmarom, kraj¢irom alebo stavbarom)
V kazdom kole to mézete vyuzit a vyrobit 600 jednotiek (potravin, odevov alebo stavieb

podla zvolenej kvalifikacie).

Namiesto toho sa vSak moézete rozhodnut vyrobit 100 jednotiek potravin, 100 jednotiek stavieb a 100 jednotiek
odevov.

O tom, ¢o budete vyrabat, sa musite rozhodnut pred zaciatkom kazdého kola hry. Na prezZitie potrebujete
v kazdom kole mat najmenej po 100 jednotiek z kazdého druhu vyrobkov. Ak neziskate minimalne 100 jednotiek
z kazdej z tychto troch polozZiek, zomriete.

Ak sa teda rozhodnete vyrabat len pre seba, budete schopny vyrobit dostatok tovarov na to, aby ste pokryli svoje
vlastné zakladné potreby, ale ni¢ vam nezvysi.

Ako alternativu si mozete zvolit vyrobu toho, ¢o so svojou kvalifikdciou vyrabate najlepsie. Svoj produkt potom
mozete so spoluziakmi vymienat za ich produkty, ktoré budete potrebovat. Mézete vyuzit vsetko, ¢o vyrobite
naviac okrem zakladnych potrieb, aby ste zvySovali svoju Zivotnu Groven.

Cielom hry je ziskat najvacsiu moznu zivotnu Uroven zodpovedajlicu vasim schopnostiam.
Do prvého riadku tabulky zaznamenajte svoju pévodnu vyrobu, na nasledujuce riadky svoje obchody.

Priklad: Ak ste farmarom a rozhodnete sa $pecializovat na vyrobu 600 jednotiek potravin, napiste 600 do stipca
Potraviny na prvy riadok. Povedzme, Ze potom vymenite 100 jednotiek potravin s Andreou za 100 jednotiek
stavieb. Do druhého riadku odpotitajte 100 od stipca Potraviny a pridajte 100 do stipca Stavby. Povedzme, ze
potom vymenite 150 jednotiek potravin za 100 jednotiek odevov s Tomasom. Od¢itajte preto 150 od stipca
Potraviny a pripo¢itajte 100 do stipca Odevy. Na zaver kazdého kola odpotitajte 100 od kazdého stipca, aby ste
tym pokryli vase zakladné Zivotné potreby.

V pripade, Ze je niektory stipec zaporny, ste,mftvy” a vypadavate z hry. Ak ste zostali v hre, uréite svoj ¢isty zisk za
kolo spoé¢itanim ¢istého zisku za potraviny, odevy a stavby. Student s najvyssim &istym ziskom dosiahne najvy3siu
Zivotnu uUroven a vyhréva kolo.

PRIKLAD ZAZNAMU VYMENY

Transakcia Potraviny Stavby Odevy Cisty zisk
1.Vlastna vyroba: 600
2. Obchod s Andreou: -100 100
3. Obchod s Tomasom: -150 100
4. Zakladné potreby: -100 -100 -100
5. Cisty zisk: 250 0 0 250
1. kolo
Transakcia Potraviny Stavby Odevy Cisty zisk

1. Vlastna vyroba:
2. 0bchod s Andreou:
3. Obchod s Tomasom:

4. Zakladné potreby: -100 -100 -100

5. Cisty zisk:

Obdobné tabulky si vytvorte pre kazdé dalsie kolo hry na druhej strane tohto listu.
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Priloha 2
Peticia vyrobcov

sviecok ’/

Frédéric Bastiat

Vysoko vazenym ¢lenom poslaneckej snemovne:

Vazeni pani!

Ste nadobrej ceste. Odmietate abstraktné tedrie a neprikladéte
velky vyznam blahobytu a nizkym cenam. Venujete sa
predovsetkym starostlivosti o dobro vyrobcov. Vasim prianim
je oslobodit ho od zahrani¢nej konkurencie, alebo aby sme to
vyjadrili jednym slovom, chcete docielit, aby domaci trh sluzil
vyhradne domacemu priemyslu.

Obraciame sa na vas, pretoze vdm ponukame vynikajicu
prilezitost, aby ste mohli uplatnit vasu ... teraz sme vsak
v rozpakoch, aky ndzov médme pouzit. Vasu teériu? To nie, nic¢
nie je také klamné, ako tedria. Vasu doktrinu? V4as systém? Vas
princip? Vy vSak nemate radi doktriny, mate hrézu zo systémov
a ¢o sa tyka principov, vy predsa vyhlasujete, ze v politickej
ekondmii neexistuju ziadne principy. Pouzijeme preto nazov:
vase praktiky — vase praktiky bez tedrie a bez principov.

Nase priemyslové odvetvie je vystavené neznesitelnej
a nekalej konkurencii zo strany istého zahrani¢ného rivala,
ktorého vyrobné podmienky pri produkcii svetla uplne
zjavne prevysuju akékolvek nase moznosti a schopnosti,
a to dokonca v takej obrovskej miere, Ze tento konkurent
zaplavuje nas domadci trh svetlom za rozpravkovo nizke ceny;
v tom okamihu, kedy sa objavi, je koniec s nasim predajom,
vsetci spotrebitelia sa obracaju k nemu a celé jedno francuzske
priemyselné odvetvie je so svojimi Specializovanymi vyrobnymi
postupmi z mindty na minutu prudko zasiahnuté totélnou
stagnaciou. Tento rival a konkurent, ktorym nie je nikto iny
ako slnko, vedie proti ndm tak nemilosrdnu vojnu, az to v nas
vzbudzuje redlne podozrenie, ze ho proti nam Stve perfidny
Albién (maju tam v poslednej dobe vynikajucu diplomaciu);
hlavnou indiciou pre toto podozrenie je fakt, ze sinko sa chova
k tomuto nafiikanému ostrovu so zvlastnou 3etrnostou, ktoru
samozrejme ihned odlozi, len ¢o sa obrati k ndm®.

Ziadame vas, aby ste vo svojej laskavosti prijali zakon,
ktory nariadi bezpodmienetné zamurovanie vsetkych
okien, vetrdkov, trhliniek, dierok, Sparok, kukatok, zavretie
a zaklincovanie vietkych vonkajsich i vnutornych okenic, ako
aj zatiahnutie zvesov, zaclon, opon a roliet — jednym slovom
absolutne zatemnenie vietkych otvorov, dier, strbin, trhlin,
$parok a prasklin, ktorymi si slne¢né svetlo zvyklo bezohladne
prenikat do nasich domovov, ¢im nekalo poskodzuje nase
krasne a pocestné odvetvie, o ktorom mézeme s hrdostou
vyhlasit, Ze poskytlo pracovné miesta robotnikom v celej nasej
krajine, od ktorej by bolo hrubym nevdakom, keby sa teraz
nepostavila na nasu stranu v tomto boji s Uzasne nerovnakymi
podmienkami, ktory musime zvadzat kazdy der.

Apelujeme na vasu dobru volu, véZeni péani poslanci, aby
ste nepokladali nase poziadavky za nejaku formu satiry
a nezamietliich, aspon dokym nevypocujete argumenty, ktoré
podavame na ich podporu.

Peticia

-vyrobcov svieo

ahancov, lamp, lustro
v, zhasinadiel, a

TakZe najprv, pokial uzavriete, ako najviac bude mozné, vietky
pristupy k prirodzenému svetlu a tak vytvorite potrebu svetla
umelého, ndjdeme vobec odvetvie vo Franclzsku, ktoré by
v dosledku toho nebolo stimulované?

Pokial' bude vo Francuzsku vys$sia spotreba loja, bude
potrebného viac hovddzieho dobytka a oviec a my bude
svedkami zvdcsenia pastvin a obhospodarovanej pédy ako
takej, a rovnako zvysenia produkcie masa, viny, koze a zvIast
hnojiva, ktoré je zadkladom vsetkého polnohospodarskeho
bohatstva.

Pokial'sa vo Francuzsku zvysi spotreba oleja, budeme svedkami
expanzie produkcie maku, oliv a repky olejnej. Tieto bohaté,
avdak pédu znacne vycerpévajuce plodiny pridu v pravy cas,
aby ndm umoznili so ziskom vyuzit nérast bonity pody, ktory
vznikne v désledku rozvoja chovu dobytka a s tym suvisiacim
zvySenim produkcie hnojiva.

Nase modiare, slatiny a piesocné plane sa pokryju stromami
bohatymi na Zivicu. V nasich horach budu pocetné roje vciel
zbierat vonavé poklady, ktoré sa dnes bez akéhokolvek uzitku
stracaju a vyprchaju, podobne ako kvety, z ktorych pochadzaju.
Nebude teda ani jedno polnohospodarske odvetvie, ktoré by
nezaznamenalo obrovsky rozvoj.

Rovnako to plati o lodnej doprave. Tisice novych lodi vyplavaju
na lov velryb a v kritkej dobe tak budeme mat namornu
flotilu, ktord bude obhajovat cest Francuzska a stane sa
pychou kazdého patriota, medzi ktorych patrime aj my, nizsie
podpisani ziadatelia, obchodnici so svieckami, atd.

A ako bude toto opatrenie vplyvat na svetozndme parizske
artikle, ktoré su tak casto predmetom vasho zaujmu a
ochrany? Ved prave v Parizi sa bude vyradbat bronz, kristal,
pozldtenie i jemne tepané zlato na svietidla, lampy, lustre,
kandelabre, ktoré budu svietit v rozlahlych obchodnych
domoch, v porovnani s ktorymi su tie dne$né len ubohymi
malymi obchodikmi.

V tych dobach uz nendjdeme na pieso¢nych dundch ani
jedného uUbohého zberaca Zivice a ani jedného ubohého
banika v hlbinach jeho tmavej diery, ktori by nemali zvysené
mzdy a netesili sa rasticemu blahobytu.

VazZeni péni, nie je treba nic¢ iné, iba aby ste sa troSku zamysleli,
a hned sa presvedtite, Ze neexistuje hadam ani jediny
Francuiz, po¢nuc bohatym akcionarom Anzinskej spolo¢nosti?
a skromnym predavacom zapaliek konciac, ktorému by uspech
nasej peticie nezlepsil jeho hospodarsku situaciu.

Predpokladdme vase ndmietky, pani; ale nebude medzi nimi
ani jedna jeding, ktoru by ste nenasli v tych plesnivych starych
knihach spisanych obhajcami volného obchodu. Osmelujeme
sa vas vyzvat, aby ste vyslovili proti nam hocijaké slovo, ktoré
sa okamzite neobrati proti vdam samotnym, ako aj proti zasade,
ktorou sa riadi celd vasa politika.

1 Typicky francuzsky Bastiatov espirit sa tu prejavuje nardzkou na zname anglické hmly; jeho irénia naviac odréza skutocnost,
7e v 40. rokoch 19. storocia boli vztahy medzi Anglickom a Franctzskom castokrat znacne napaté. (poznamka prekladatela).

2 Anzinska spolo¢nost bola vyznamnym priemyselnym podnikom, ktorého aktiva boli zalozené na tazbe uhlia v severovychodnom
Francuzsku; v dobe, kedy Bastiat pisal svoju ,Peticiu’, existovala uz skoro 100 rokov (poznamka prekladatela).




Lekcia 15 - Medzinarodny obchod

Poviete ndm, Ze toto protekcionistické opatrenie sice moze
priniest zisk ndm, avsak celé Franclizsko ako celok neziska,
pretoze spotrebitel bude musiet hradit naklady?

My mame na to pripravenu odpoved:

Vly uz nemate ziadne pravo dovoldvat sa zaujmov spotrebitela.
Ked' niekedy nastal rozpor medzi jeho zaujmami a zaujmami
vyrobcov, obetovali ste spotrebitela doteraz za kazdych
okolnosti. Robili ste to kvoli podpore priemyslu a zvysovaniu
zamestnanosti. Z rovnakého dovodu je vasou povinnostou
urobit to i teraz.

Skutoc¢ne, vy sami ste predpokladali tuto ndmietku. Ked’ vém
bolo povedané, ze volny dovoz Zeleza, uhlia, obilia a textilu je
v zaujme spotrebitela, odpovedali ste: ,Ano. Ale je v zaujme
vyrobcu, aby bol tento dovoz zakézany.” - Brilantné! Je teda isté,
Ze ak je v zZaujme spotrebitela, aby mal pristup k prirodzenému
svetlu, tak naopak, v zdujme vyrobcov je, aby bol tento pristup
spotrebitelom znemozneny zékazom.

LAle/ moZete este povedat, ,vyrobca a spotrebitel su jednou
a tou istou osobou. Ak vyrobca profituje z ochranarskych
opatreni, tak rovnako umozZni prosperovat sedliakovi.
A naopak, ak prosperuje polnohospodarstvo, otvara sa tym
odbyt pre priemyslové vyrobky:” Brilantné! Ak nam udelite
monopol na produkciu svetla pocas dna, tak okamzite
zacneme nakupovat velké mnozstvo loja, uhlia, oleja, Zivice,
vosku, alkoholu, striebra, Zeleza, bronzu a kristalu, aby sme nas
priemysel zasobovali surovinami; a okrem toho, ak my spolu
s nasimi pocetnymi dodavatelmi zbohatneme, zvysi sa tym
ohromne nasa spotreba a staneme sa tak Zriedlom prosperity
pre vietky odvetvia domdaceho priemyslu.

A o ak poviete, ze sIne¢né svetlo je dar, ktory nam dobrotiva
priroda poskytuje zadarmo a ze odmietnut takyto dar
neznamena nic insie, nez odmietat bohatstvo ako také pod
zamienkou stimuldcie rozvoja prostriedkov, ktorymi sa toto
svetlo ziskava?

Ak zaujmete tuto poziciu, zasadite tym smrtelny Uder svojej
vlastnej politike; nestracajte zo zretela, ze doposial ste
zamedzovali dovozu zahrani¢ného tovaru, pretoze a nakolko
sa tento tovar svojim charakterom podobal daru, ktory
dostdvame zadarmo. K tomu, aby ste vypoculi poziadavky
monopolistov, mate iba poloviéni motivaciu, zatial ¢o ktomu,
aby ste vyhoveli nasej Ziadosti, mate motivaciu dokonalq,
pretoze tato ziadost je v dokonalej zhode s politikou, ktoru
robite; a zalozit vase zamietnutie nasej Ziadosti iba na tej
skutocnosti, Ze nasa Ziadost ma pevnejsi zaklad, ako iné
poziadavky, by znamenalo to isté, ako stanovit rovnicu (+) x
(4) = (-); inymi slovami by to znamenalo visit absurditu na
absurditu.

K tomu, aby bol vyrobok vyrobeny, je nutna stcinnost ludskej
prace a prirody, pricom vzdjomna proporcia medzi tymito
Cinitelmi zavisi vzdy na konkrétnej krajine a na prislusnych
klimatickych pomeroch. Cast, ktora je prispevkom prirody, je
vzdy poskytovana zadarmo, zatial ¢o cast, ku ktorej prispieva
[udska praca, je prave tym cinitelom, ktory je zdrojom hodnoty
a za ktory je nutné platit.

Ak sa pomarang, ktory k ndm prichadza z Lisabonu, predava
o polovicu lacnejsie ako pomaran¢ z Pariza, tak je to
sposobené tou skutocnostou, ze prirodné teplo, ktoré je ako
také bezplatné, robi v prospech lisabonského pomaranca to,
¢oho mozu parizski pestovatelia dosiahnut len za pomoci
umelého vykurovania, za ktoré sa musi samozrejme platit.

Mébzeme teda povedat, Ze ked sa k ndm dovezie pomaranc
z Portugalska, tak ho dostdvame spolovice zadarmo, alebo
inymi slovami, Ze jeho cena je poloviéna v porovnani
s pomaranémi vypestovanymi v Parizi.

A prave jeho polobezplatnost (ospravediiujeme sa za
toto slovo) spdsobuje, Ze presadzujete zdkaz jeho dovozu.
Hovorite: ,Ako mozu francizski vyrobcovia vzdorovat
zahrani¢nej konkurencii, ked st nuteni vykonat vsetku pracu,
zatial ¢o vyrobcom zo zahranicia postacuje, aby vykonali iba
jej polovicu, pretoze o tu druhu sa postara sinko?” Avsak ak
vas ona polobezplatnost nejakého produktu vedie k snahe
vylucit ho z konkurencie ochranarskym opatrenim ¢i clom, tak
potom ako je mozné, Ze Gplna bezplatnost u iného produktu
vas vedie k tomu, aby ste mu umoznili Ucast v konkuren¢nom
boji? Budto teda nie ste Uplne dosledni vo svojej logike, alebo
by ste potom, ¢o z konkurencie vylicite polobezplatnost, mali
z nej vylucit a fortiori a s dvojnasobnou horlivostou taktiez onu
Uplnu bezplatnost.

Povedzme to este raz: ked k ndm nejaky vyrobok - uhlie,
Zelezo, obilie alebo textil - prichddza zo zahrani¢ia a ked
ho moézeme ziskat s mensim mnozZstvom prace, ako keby
sme ho sami vyrobili, tak prislusny rozdiel nie je ni¢ iného
nez dar, ktory dostdvame bezplatne. Velkost tohto daru je
Uumernd vyske daného rozdielu. Je to Stvrtina, polovica alebo
tri Stvrtiny z hodnoty produktu - pokial od nas cudzi vyrobca
pozaduje Stvrtinu, polovicu alebo tri Stvrtiny toho, ¢o musime
zaplatit, ked'si kiipime rovnaky produkt vyrobeny u nas doma.
Tento dar rovnako méze byt taky velky, Ze sa nim pokryje celd
hodnota produktu: vtedy sa ten, kto nam produkt ponuka,
stdva darcom, ktory od nds ni¢ nepozaduje, a to je prave
pripad slnka, ktoré nas bezplatne obdartva svetlom. Otazka,
ktord vam teraz rydzo formalne kladieme, a na ktoru chceme
poznat odpoved, znie: Co chcete pre Franclzsko - dobroginné
bezplatné spotrebovavanie alebo vyrobu, ktord sice musi byt
zaplatena, ale podla nasho nazoru je i beztak vyhodnejsia?
Zvolte si jednu z tychto alternativ, ale riadte sa logikou; pretoze
pokial' ochranujete domaci trh - a vy tak skutocne robite
- pred zahrani¢nym uhlim, Zelezom, obilim a textilom a vasa
rozhodnost pritom rastie v priamej umere k tomu, ako sa
ceny tohto tovaru priblizuju k nule, tak len uvazte, aka by to
bola nedéslednost, keby ste povolili pristup sine¢nému svetlu,
ktorého cena je rovna nule po cely bozi den?

* % *

Peticia vyrobcov sviecok, ktoru ste prdve docitali, je zni¢ujicou
argumentdciou proti oponentom slobodného obchodu a proti
zdstancom protekcionistickych viddnych opatreni, ktoré maju
obmedzovat slobodny obchod a dovoz tovarov. Fréderick Bastiat
v tomto diele dotahuje do déslednosti najcastejsie pouZivané
argumenty protekcionistov a dokazuje tym ich nezmyselnost. Ako
povedal americky ekoném Henry HazZlit, Peticia vyrobcov sviecok
je,...zdbleskom rydzeho génia, je to reductio ad absurdum, ktoru
uz nikdy nikto neprekond a ktord sama o sebe postacuje k tomu,
aby zaistila Bastiatovi nesmrtelnu sldvu medzi ekonédmami.”

Stdt je velkd fikcia, prostrednictvom ktorej sa kazdy pokusa Zit na
utraty vsetkych ostatnych. Frédéric Bastiat (1848)

Frédéric Bastiat sa narodil v roku 1801 v Bayonne, v malom
provinénom mestecku na francuzskej strane Pyreneji. Bastiat
bol vyznamnym obhajcom osobnej slobody jednotlivca
a snazil sa o presadenie liberdlneho statu s minimalnymi
zasahmi do hospodarstva. Je autorom mnohych ¢lénkov,
eseji a knih. V ¢eskom jazyku vysla v roku 1998 o Bastiatovi
kniha ,Co je vidét a co neni vidét’, ktorej zakladna myslienka
je zaloZena na popise toho, ze Statne zasahy, ktoré su viditelné,
putaju davy ludi. Tym, ¢o vsak uz ludia nevidia je, ze kazda
takato politickd podpora urcitej lobistickej skupine musi byt
zaplatena bud’ zvySenymi dariami alebo umelo zvysenymi
cenami, ktoré musia bezni ob¢ania uhradit.




